職　務　経　歴　書

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　●年●月●日 現在
氏名　いい求人　太郎
［職務概要］
　新卒入社後、花に関する商品の販売戦略立案部署にて販売促進の業務に2年携わり、以降は国内代理店への卸売営業部門にて営業職に就いております。農業関連企業へのセールスを主とし、異業種の対応窓口、BtoC向け商品の販売リーダーを兼任しており、商品紹介、債権管理など通常の営業業務に加え、新規商品企画やイベント運営なども対応して参りました。
［職務経歴］
■2010年4月～現在　株式会社●●（正社員）※在籍期間：●年●か月
◇事業内容：種苗並びに関連商材の生産および販売、技術指導、造園緑化工事
◇資本金：○○億円　売上高：○○億円　従業員数：○○名　設立：○○年○○月　株式公開：東証第１部上場
	期間
	業務内容

	2010年4月

　～

2013年6月
	○○部にてイベント企画運営、販促物作成、販売企画策定業務を経験。

	
	【業務例】
花商品 総合カタログ作成　　ホテルニューオータニ、中央卸売市場大田花き、青山フラワーマーケット等での販促企画
フラワー＆ガーデンショウ、IFEXなど、幕張メッセ等での数万人規模の展示会出展ブースの企画運営
◆実績
・カタログ刷新。販促物の発行費用を200万円カットしつつ、発行部数を2万→4万部に増加
・ヒマワリ 新商品 5,000万円販売のプロモーション

	2013年6月

　～

現在
	○○支店 営業課

	
	代理店への卸売営業を行う。

【担当経歴】
A.2013～2016年　  東京都、埼玉県のエリアセールス
B.2013～現在　　　花、資材、一般消費者向け商材販売リーダー＋特定顧客担当
C.2015～現在　　　異業種対応窓口
D.2019～現在　　　静岡県エリアセールス

◆実績
・国内部門 売上トップ 5億円の顧客を担当
・ファミリーマート、セブンイレブン、ローソンへの園芸商品企画販売チームとして、累計2億円以上の販売を達成
・大手ホームセンターへの商品導入 50万円から3年で2,000万円程度まで売上伸長


［資格］
・普通自動車第1種免許（●年●月取得）
［PCスキル］

・ワード、エクセル、パワーポイント
［自己ＰＲ］
　【１】試行錯誤し改善する力

　入社以来、社内においてノウハウ蓄積が少ない仕事を担当することが多く、多様な利害関係の調整やアクシデントの対応など、手探りでビジネスを進めていく経験を積んできました。主たる業務である代理店営業においては、法人企業の代表者との商談が基本となるため、私のような若い営業担当者の話へいかに耳を傾けてもらえるかをクライアントごとに考え、1番効果的な接し方を各々に向けて実践しています。
【２】長期的な関係を見据えた営業力
　新規顧客、新規商材の導入に当たって地道な現場での啓蒙活動やキーパーソンへの集中的な営業など効果的な手法を検討しながら日々の営業しております。特に、発展的な売上創出には、何よりも顧客が商品購入の結果として成功するような取引としていくことが最重要であると考えております。これまでの経験を踏まえて貴社では業務に邁進したいと考えております。
以上
あまり、限定せずに簡潔に！
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